
智能制造赢得物联网表计客户
——物联网浙闽销售

     气表一直是利尔达战略布局的重要行业。L 客户是燃

气表行业的头部企业，年出货量达百万级，在行业内具有

一定影响力。我们一直将 L 客户作为重点目标客户。

精准定位，客户为先

一年多以来，我们持续跟进，了解到项目情况第一时

间与客户接触，寻求合作机会。终于，凭借诚意和实力打

动了客户。十月末，L 客户主动与我们联系，有意将超声

波气表项目导入我司生产。得到消息后，我们第一时间赶

到客户那里了解情况，客户的 TS 项目已完成小批量验证，

计划导入我司进行整板 OEM 代工。客户对 TS 项目尤为

重视，项目的目标市场客户已进入多年，希望借助该项目

进一步扩大当地的市场份额，所以对产品的质量要求极为

严格。

利尔达先芯工厂已全面上线了 MES 系统，做到全生

产流程信息可追溯。智能化生产线以及自动化测试平台，

在提高生产效率的同时保证了品质管控的能力。自动化测

试平台测试过程中无需人工介入，全自动上料、下料，避

免测试过程中的人为干扰因素，保证了测试的稳定性和一

致性。测试的每一条数据结果上传至 MES 数据库，实现

产品测试数据可追溯、可管理，为产品质量提供保障。

我们积极配合，依靠先芯工厂先进的制造实力，以及

严格的品质管控，满足客户生产及测试方面的各种要求。

从客户端多个关键人入手，了解项目情况主动推进、全力

配合。终于，我们的生产能力得到了客户认可，服务和支

持得到了客户肯定，客户决定将 TS 项目导入到我司生产。

迎难而上，砥砺前行

在项目导入过程中，客户对我们的快速响应、积极配

合感到非常满意，准备将另一个 KL 项目也导入到我司生

产。此项目之前我们有过接触，目前项目已进入批量产出

阶段，有 5k 台已投入市场使用。根据从客户端了解到信息，

已经投入使用的产品中有小部分存在功耗异常的问题。为

解决此问题，客户研发端对硬件设计进行了改动升级，但

还不能完全保证问题已解决。

面对这种情况，一方面，先芯工厂严格管理各个生产

流程，保证产品质量；另一方面，借助利尔达完善的研发

体系，最大程度给客户提供技术上的支持，从技术层面帮

助客户查找问题，测试验证，共同保障产品质量。

尽心尽力，分享共赢

TS 项目是 L 客户的重点项目，项目首批订单已经拿

到，明年计划出货 100k。KL 项目已经批量，预计年需求

量 300k。同时，客户的其他产品也在计划导入过程中。

L 客户的成功导入，让我们备受鼓舞。根据市场信息，

我们准确布局，找准目标持续跟进。回首整个项目过程，

曲折困难不一而足。但也正是这些困难，让客户看到了利

尔达尽心尽力的服务以及快速高效的支持，体现了利尔达

的文化理念：尽心尽力、分享共赢！
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